
名古屋の不動産売買仲介業界に強力なイノベーションが登場！ 

ドリームゲート名古屋 
http://nagoya.dreamgate.co.jp/ 
（プレス用期間限定 ID：test  パスワード：test123） 
 



□サーマリー 
 
不動産仲介業の原点に立ち返ったサービスモデルをゼロから構築――――― 
 
弊社ドリームゲート名古屋支店は、不動産を購入したいとお考えのお客様の「たくさんの

物件情報を、時間をかけて比較し、納得して購入したい」というごく当然な要望に

答えるべく、物件情報を専属スタッフによって積極的に収集し、web・ＦＡＸ・
郵便を駆使してすばやく情報配信することに特化した、まったく新しいタイプ

の売買不動産仲介業者です。 
 
鵜飼不動産ドリームゲート名古屋が挑戦する、まったく新しい不動産仲介システムについ

てのご紹介です。弊社では、エリア内に存在する入手可能な物件すべての情報を収集、無

料登録会員全員に、希望条件に合った物件の詳細資料をお送りできるよう、社員一丸とな

って努力しております。人の手では自在に作り出せない不動産物件。その情報も、決して

容易に見つけだすことはできません。情報収集専門のスタッフを配してまで、鵜飼不動産

ドリームゲート名古屋が物件情報を集める理由とは？ 
 
このたび事業拡大のため名古屋に進出し、９月の事業スタートからひたすらに物件情報を

収集し続け、十分な物件ストックが整備されましたのでここに改めてご挨拶をいたした次

第です。 
 
事業所・Webオープン------------------------9月１日  /  支店社員数 １０名 

サポートエリア： 

名古屋市・一宮市・春日井市・犬山市・江南市・小牧市・岩倉市・丹羽郡大口町・丹羽郡扶桑町・

日進市・愛知郡東郷町・愛知郡日進町・愛知郡長久手町 

月ごとの会員数の推移 
 

2005年 9月 20人 2006年 1月 454人 
10月 92人 2月 566人 
11月 215人 3月 667人 
12月 325人 4月 788人 

 
有効会員数１万人を当面の目標としております。



■ドリームゲート名古屋支店概要 
所在地：名古屋市東区葵３－１５－３１住友生命千種第３ビル３F 
電話番号：052-931-2911 
FAX番号：052-931-2915 
フリーダイアル：0120-14-5582 
営業時間：午前９時～午後７時 
休業日：水曜日 
URL：http://nagoya.dreamgate.co.jp/ 
プレス用期間限定 ID：test 
  パスワード：test123 
 
■本社・支店概要 
 
商号：鵜飼不動産株式会社 
 
■本社・長良店 
所在地：岐阜県岐阜市福光東２丁目８番５号 
電話番号：058-295-6688 
FAX番号：085-295-5519 
設立：平成元年４月１日 
資本金：３５００万円 
年商：３億円 
代表取締役：鵜飼 浩司 
宅地建物取引業者免許：国土交通大臣（１）７１１７ 
建築工事業許可：岐阜県知事（般・８）１０００５５ 
URL：http://gifu.dreamgate.co.jp/ 
 
■金園店 
所在地：岐阜市金園町１０丁目３９番地 
金園店 電話番号 058-247-6063 
 
 
■本件に関するお問い合わせ 
電話：０５２－９３１－２９１１ 
Mail：ukai-re@dreamgate.co.jp 
担当：纐纈（ドリームゲート名古屋支店店長）・鵜飼（代表取締役） 



日々進化し続ける物件情報収集・管理システムと顧客フォローノウハウで、 
 中部を足がかりに全国展開を目指す、鵜飼不動産ドリームゲート名古屋 

  
■ 見る目を養うお手伝い。仲介以前の業務にこそ全力を尽くします 
「不動産を買う」というのはスーパーで大根を買うのはわけが違う、と多くの人が考えて

いると思います。不動産物件と比べれば大根はうんと安いし、食べたらなくなってしまう

ものだからです。でもいくら安いからといって、虫食いがある上にしなびて乾燥している

ような大根にお金を払いたいと思う人はいないでしょう。また、そこまでひどい大根は論

外としても、どうせ買うならできるだけおいしい大根を、と思うのは当然のことです。 
 ならば、これが不動産物件だとしたらどうなるでしょう？ いい物件とは、どんな物件

のことを言うのか、という初歩的な疑問。それに答えを出せるのは、たくさんの不動産物

件を見、多くの物件取引を仲介した不動産屋さん以外いないのでしょうか？ いいえ、鵜

飼不動産ドリームゲート名古屋のスタッフなら、こうお答えいたします。 
 いい物件とは、お客様のライフスタイルや価値観に合った、お客様を幸せにできる物件

に他なりません。つまりお客様の数だけ無数にあるものですから、ご自分にとって一番い

い物件が何か、ということにご自分で答えを出していただけるまで、鵜飼不動産ドリーム

ゲート名古屋はいつまでもおつきあいいたします、と。 
 
■ セールスしない、売ることに執着しない営業マンに届く、お客様からの感謝状 
 鵜飼不動産は、「そのサービスを実現できたときに本当に喜ぶのは誰か？」ということを

基準に思考、実践する企業です。そして、その誰かとはお客様に他なりません。 
 そこそこの物件情報を掌握し、そこそこの成約を挙げて黒字決済を続けていけるなら、

数字の上では成功企業と言えるかもしれません。が、鵜飼不動産が掲げる「お客様本位」

とは、本当に感謝される仕事を残す、ということです。お陰様でこうした方針のもと日々

の業務に邁進してきた岐阜本社には、他社成約のお客様からの感謝状やお礼の品までが、

引きも切りません。鵜飼不動産の営業マンにとっては、いい家が買えた、よかった！ と

いうお客様の声が、仲介手数料以上の報酬なのです。 
鵜飼不動産の挑戦は、まだまだ始まったばかりです。いずれは日本中の物件情報を、ド

リームゲート各社のデータベースを通じてお客様にお届けすることができるよう、今後も

ソフトウェアと運用マニュアルの両面から、システムの改良を行っていく所存です。 



・従来の仲介業との相違 
 

従来型   ドリームゲート名古屋 
情報量   少ない    多い 
広告コスト  高い    低い 
人件費コスト  高い    低い 
情報収集コスト  少ない    非常に高い 
フォロー期間  短期集中   無期限（平均１年） 
セールス営業  強引    禁止 
 
 
業界団体や民間のデータベース企業の努力にも関わらず、今なお不動産の売り物件情報を

簡単に手に入れることはなかなかできません。買い手は十分な情報を収集するために、無

数にある業者を一軒一軒訪ねて歩かなければならないのが現実です。 
 
従来の不動産仲介業は、売主から依頼された物件を「たまたま訪れた買い手」に強引に売

りつける商法でした。 
また、ほとんどの仲介業者がノルマまたは歩合を課した能力給になっており、お客様に適

切なアドバイスを行うことが構造上困難な業態となっており、会社の理念がいかに崇高で

あろうとも、この仕組みを続ける限りは理想を追求することは難しいといわざるを得ませ

んでした。 
 
業界は未だに売主優先、物件優先、であり、買主に不利な状況が続いているのです。 
 
弊社は不動産を購入したいとお考えのお客様の「たくさんの物件情報を、時間をかけ

て比較し、納得して購入したい」というごく当然な要望に答えるべく、そのために必

要な機能だけを一から再構築した新しいスタイルの不動産売買仲介会社なのです。 



・情報収集 
 

弊社では情報収集の専門スタッフが社員の大半を占め、ドリームゲート名古屋支店の

場合、情報収集スタッフ８名、調査スタッフ２名（順次拡大予定）という構成からわかる

とおり、不動産の情報を収集することに最大限の力を注いでおります。 
情報元は業界のデータベースほか、名古屋市内のすべての地区の新聞・チラシ、住宅情報

誌、インターネットの物件情報および同業者間を可能な限りくまなく探して、常に新情報

を収集しています。 
ドリームゲート名古屋店で今後１年間収集する物件数は、２万件以上となる予

定です。（業界統一データベース「レインズ」で同一エリア内約１万物件） 
この数は登録型のインターネットサイトや業界データベースすべての論理和をさえ軽く超

える予定です。手作業で積極収集するからこそこれだけの情報が集まるのです。 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



・webの特徴 
 

物件の棒情報だけを表示し、現地案内地図は手間をかけて請求しないと入手できないほか

のほとんどのサイトと違って、弊社では物件の地図をそのまま web 上で入手することがで
きます。 
 

 
 
弊社社長が直接システムエンジニアとなって、とことん利用者を意識した作りとなってお

ります。条件にヒットした新着物件は電子メールで知らせるほか、郵送やＦＡＸなどで即

座に送信されます。 
 
 




